
Hora de hacer negocios / 12:30 p.m. - 02:00 p.m. 
V SIMPOSIO EDUCADORES EN OPTOMETRÍA: SALUD MENTAL DEL DOCENTE / 12:30 p.m. - 02:00 p.m.

Lidera: Andrés Solórzano, OD. Esp. Mag. 
Conferencistas: Adriana Escobar, Ing. Coach         - Jorge Echeverri, Mag, Psic.  

Hora de hacer negocios / 10:00 a.m. - 11:00 a.m.

Juan Alberto Patiño, Desarrollador de negocios

Guiomar Malaver, OD., PhD.  

SIMPOSIO LENTES OFTÁLMICOS

Julie López Escobar, OD. Esp. Baja Visión

Jenny Sánchez Espinoza, OD. Esp. Mag.

MARKETING PARA EL
NUEVO CONSUMIDOR 
Hugo A. Saenz, Experto CX y Mkg.
2:00 p.m. a 3:30 p.m.

SIMPOSIO NEUROVISIÓN

Evolución del consumidor

Allan Mora, LO. Mag. 

SIMPOSIO MARKETING

Sandra Durán, OD. Mag. PhD.

RIESGO, PREVENCIÓN Y
REHABILITACIÓN
Allan Mora, LO. Mag.,   
8:00 a.m. a 10:00 a.m.

SALÓN FRANJA OCULAR

Hora de hacer negocios / 10:00 a.m. - 11:00 a.m.

ANÁLISIS Y TRATAMIENTO
360°                  
 Sandra Durán OD. MsC. PhD.
11:00 a.m. - 12:30 p.m. 

SIMPOSIO BAJA VISIÓN

SIMPOSIO SUPERFICIE OCULAR 

SIMPOSIO CONFERENCIA CONFERENCISTA 

El estilo de vida como factor de riesgo y protección
Prevención de enfermedades crónicas y salud visual
Envejecimiento fisiológico del sistema visual

Begoña Gacimartín, GOO.  MscBsc. PhD.
Esp. Baja Visión y Opt. Geriátrica 

Baja visión en niños: hábitos de vida y factores prenatales 

Rehabilitación visual perceptual en el siglo XXI 
Casos clínicos, preguntas y cierre 

Introducción: Superficie ocular y estilo de vida
El nuevo lenguaje diagnóstico de ojo seco David Piñero, OD. PhD.
De la lágrima a la IA: El futuro de los biomarcadores oculares Elena Salobrar-Garcia, OD. PhD.
Lente de contacto y liberación inteligente de fármacos Karen Carrasquillo, OD. PhD.
Estrategias terapéuticas en superficie ocular: Del colirio al quirófano

5 palancas para crecer: de manera rentable, responsable y ética 

Juan Guillermo Sánchez, Admon. de Empresas
Master en Gerencia y Experiencia en el consumidor

Henry Cantor, MD.

Hora de hacer negocios / 03:30 p.m. - 04:30 p.m.

ESTRATEGIAS PRÁCTICAS
PARA COMPRENDER EL
CEREBRO
Ingryd Lorenzana, OD. FAAO. FCOVD.
CBHP. -  Guiomar Malaver, OD. PhD.
04:30 p.m. a 06:00 p.m.

Así se construye y se altera la visión en el cerebro
Deja de evaluar ojos. Empieza a entender el cerebro de tu paciente
Lo estás pasando por alto en tu examen clínico

Oscar Espinel, Adm. MBA. Mag.

Kathy Weise, OD. PhD. 
Marcela Frazier, OD. MPH. FAAO.

II Foro Latinoamericano “Crisis de la Salud Visual en América Latina”  06.00 a 08.00 p.m.   

Lente Maclear para DMRE evaluación y prescripción George Hammersley, OD, Esp. Baja Visión 

Mercadeo y experiencia del nuevo consumidor

Hugo A. Saenz, Experto Cx y Mkg.  

SALÓN FRANJA VISUAL
IV SIMPOSIO DE
DISTRIBUIDORES DE LA
COMUNIDAD SALUD VISUAL
Juan Alberto Patiño,
Desarrollador de Negocios
8:00 a.m. a 10:00 a.m.

Lleva tu equipo de trabajo de mentalidad de tarea a mentalidad de
resultado Oscar Espinel, Adm. MBA. Mag.
¿Tu modelo de negocio se está desgastando? El nuevo marketing de
los productos Javier Jiménez, Ing. Mag. Esp.

Más para ver. El 2030 ya está aquí, ¡Te vamos a preparar! Juan Carlos D´Pabloz, Ing. Ind. y Publicista

Hora de hacer negocios / 01:00 p.m. - 02:00 p.m. * Trasmisión partido CUARTOS DE FINAL / 02:00 p.m. -   04:00 p.m.

INNOVACIÓN Y
TENDENCIAS ACTUALES
Claudia Ramos. OD. Mag.
04:00 p.m. a 05:30 p.m. 

Mesa redonda con representantes de empresas
fabricantes líderes globales de lentes oftálmicos 
(orden alfabético): Walter Becerra -
EssilorLuxottica, Paulo Gordillo - Hoya, Felipe
Bravo - Rodenstock, Eliseo Parra - Younger

BLOQUE 1. Lentes multifocales ultrapersonalizados

Estrategias para causar una buena primera impresión
SIMPOSIO: IMAGEN PERSONAL
LA EXPERIENCIA QUE
VENDE:  SECRETOS DE
IMAGEN  Y COMUNICACIÓN
PARA ÓPTICAS EXITOSAS
Yuly Giraldo, Asesora de imagen
05:30 p.m. a 07:00 p.m. 

 Yuly Giraldo, Asesora de imagen
Alejandro Parada, Comunicador   

La imagen un poco más allá del aspecto físico

Combinaciones de colores exitosas para el ámbito corporativo

Lidera Allan Mora, LO. Mag. 

Luis Alberto de Velasco, Lic. Opt. Mgtr.

De medir a decidir: cómo prescribir para mejorar el rendimiento del
paciente
Casos reales y decisiones clínicas

Ingryd Lorenzana, OD. FAAO. FCOVD. CBHP.

Lidera Guiomar Malaver, OD. PhD.

Charlas incomodas contigo mismo sobre la realidad de tu empresa

BLOQUE 2. Lentes digitales visión sencilla

BLOQUE 3. Superficies y tratamientos oftálmicos

Viste tu cuerpo desde el amor propio  y no desde estereotipos sociales
Optimizar nuestro armario y sacarle el mejor provecho

Apertura de registros 7:00 a.m. / Ingresos a salones de conferencias 8:00 a.m. /
Apertura salón de negocios 9:00 a.m.

AGENDA GENERAL
VIERNES 10 DE JULIO

 CONFERENCIA MAGISTRAL: VER CON CLARIDAD LA VIDA - Efrén Martínez, Psicólogo, conferencista y
referente en sentido de vida y propósito  7:30 p.m. - 8:30 p.m. - Patrocina EssilorLuxottica

Actividad de integración desde las 10:00 p.m.

Cierre muestra comercial 9:00 p.m.

 CONFERENCIA MAGISTRAL: VER CON CLARIDAD LA VIDA - Efrén Martínez, Psicólogo, conferencista y
referente en sentido de vida y propósito  7:30 p.m. - 8:30 p.m. - Patrocina EssilorLuxottica

Actividad de integración desde las 10:00 p.m.

Cierre muestra comercial 9:00 p.m.



Hora de hacer
negocios

03:30 p.m. - 04:30 p.m.

Karen Carrasquillo, OD. PhD. FAAO. FSLS. FBCLA.

Al desnudo con el crack de la moda

Hora de hacer negocios / 03:30 p.m. - 04:30 p.m.

SIMPOSIO LA MODA EN EL 
ROSTRO

Eloy Villegas. OD. PhD. 

AGENDA GENERAL
VIERNES 10 DE JULIO

ESTADO EMOCIONAL Y
SALUD VISUAL
Martín Giraldo, OD. Mag.
Esp.                                                                                                    
8:00 a.m. a 10:00 a.m. 

SALÓN GRUPO FRANJA 

 CONFERENCIA MAGISTRAL: VER CON CLARIDAD LA VIDA - Efrén Martínez, Psicólogo, conferencista y
referente en sentido de vida y propósito  7:30 p.m. - 8:30 p.m. - Patrocina EssilorLuxottica

Hora de hacer negocios / 10:00 a.m. - 11:00 a.m.

ALTERNATIVAS ACTUALES
DE CORRECCIÓN
Alejandro León, OD. PhD.                     
11:00 a.m. a 12:30 p.m. 

SIMPOSIO OPTOMETRÍA Y SALUD
MENTAL

MANEJO CLÍNICO DE LA PRESBICIA

SIMPOSIO CONFERENCIA CONFERENCISTA 

Influencia de los síntomas visuales y emocionales en el
bienestar del sector salud visual

Manejo con LIO EDOF

Manejo con ortoqueratología Jaume Pauné, OD, Mag., PhD.
Manejo con LCB

Manejo quirúrgico

COSMÉTICOS,
ACCESORIOS Y
ANTEOJOS
Carolina Arroba, Experta en
Marketing.  
02:30 p.m. a 03:30 p.m.

Visajismo y colorimetría aplicados a la óptica

Anteojos como accesorios y estilo de vida

Martín Giraldo, OD. Mag. Esp.

LA IMPORTANCIA DEL
"TODO" PARA LLEGAR A
LA ADAPTACIÓN EXITOSA
DE LC
Norma Cárdenas, OD. Esp.
Mag.
4:30 p.m. a 06:30 p.m.

Astigmatismo: Más que un eje, una decisión clínica Diancy Capella, OD. Esp.

Presbicia: ver bien sin renunciar al ritmo de vida Alejandro Tapia, OD. Esp.
Queratocono: cuando el mapa corneal cuenta la historia Patricia Flores R., OD. PhD.
Post-trasplante: precisión óptica en terreno complejo

Diana Restrepo Bernal, MD.

Salud visual y salud emocional: El vínculo entre síntomas visuales,
ansiedad y depresión

Alejandro Valencia, Estudiante Opt.

Juan Pablo Aparicio, MD. Manejo con fármacos
Alberto Chacón, MD

Jorge Vargas, OD. Mag. PhD(c)

Josely Fu Barrios, OD. 

Carolina Arroba, Experta en marketing

Lorenzo Hernández, Director creativo

SIMPOSIO LENTES DE
CONTACTO

¿Cómo están las emociones del sector salud visual? Primer
estudio a través de encuesta que analiza la situación

LENTES DE CONTACTO BLANDOS
PANEL DE EXPERTOS EN
LCB ¿Cómo incrementar
la adaptación de LCB?
Carol Pinzón, OD. - Javier
Oviedo, OD.                   
12:30 p.m. a 02:00 p.m. 

¿Qué está pasando con condiciones visuales y vida cotidiana de la
población? Panelistas: David Felipe Suarez, Ana Milena Olave y
Julián Triviño

¿Por qué si la oportunidad es tan inmensa, solo usamos un tipo de
corrección? Panelistas: Luis Primo, Jairo Otero y Diana Sierra

Convertir la recomendación en un hábito

Mesa redonda con representantes de empresas
líderes globales de lentes de contacto blandos
(Orden alfabético): Alcon, Bausch & Lomb,
CooperVision, Johnson & Johnson

Hora de hacer negocios / 12:30 p.m. - 02:30 p.m.

Ojo seco: equilibrio ocular para una visión estable Javier Chaves, MD.
Henry Cantor, MD.

Hora de hacer negocios / 06:30 p.m. - 07:30 p.m.

Actividad de integración desde las 10:00 p.m.

Cierre muestra comercial 9:00 p.m.


